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Learning Objectives

After this session you will be able to:

• Describe the purpose and activities of the trade association Airmic

• Appreciate developments in risk managing in a turbulent world  

• Share a perspective of the commercial insurance market

• Discuss commercial insurance hot topics



The Airmic Purpose
Champion the strategic value of risk management and insurance in a changing world

The Airmic Mission
Drive transformation in risk management and insurance through networking, 
professional development, and thought leadership for members, supported by 
partnerships and affiliate relationships that inform and enable the influence of Airmic 
on the future of the risk management and insurance professions





Events



Learning and Development





Thought Leadership 



Risk managing in a turbulent world



Source: The Future of Insurance – Bain and Company – November 2021





There is no room for silos with connected risks 



Major themes and risk registers 



Agenda
Risk manager perspective



Emerging risks and Frontier risks

 Advancing into new territorial and geographic frontiers

 Breaching ecological and environmental boundaries

 Expanding frontiers in human communication

 Reaching a new human‐technology frontier



Source: Ocean Tomo study on Intangible Asset Market Value

The asset mix 



Crises that break the rules

Source: The Pandemic Goes Endemic – Airmic – December 2021



Know what’s coming over the hill 



Consider the risk lag 



A perspective of the commercial 
insurance market



The market revolving door 



Painting a bleaker outlook  
The outlook on the global economy and on inflation has become bleaker in 
the past few weeks, especially in Europe. That, along with increasing risks 
from cyber attacks and natural disasters, puts insurers in a difficult and 
complex situation where financial strength and risk expertise will be what 
pay off. 

Inflation expectations and changing risks must be reflected in our pricing for 
insurance cover. By taking this approach, we can remain a strong partner for 
our clients and, together with them, support economic resilience.

Munich Re



A two‐way street 



A two‐way street 



Commercial insurance hot topics



Cyber 



Climate and weather 





London Insurance Market – Marsh – August 2022



Rising interest rates and inflation 



Technology  



The right talent 
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